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El Mercado TIC

Evolucion mercado TIC 2005 - 2015 en millones de USD
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El Mercado SSI

Evolucion interanual de ventas (en millones de USD),
ingresos desde el exterior (en millones de USD) y empleo
(en miles de trabajadores) del sector SSI - Serie 2005 - 2015
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Participacion en ingresos desde el exterior de acuerdo
a destino de las exportaciones - promedio 2014-2015

Canada: 1,8%
EEUU: 50,5%
México: 9%

Panama: 0.8%
Colombia: 2.2%
Ecuador: 1.4%

Per(i: 1.8% Brasil: 5.2%
Bolivia: 0.5% Paraguay: 0.6%
Chile: 5.1%

Uruguay: 9.2%
Otros América Latina: 1.6%
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Principales clientes por sector (verticales) de acuerdo a su participacion
en los ingresos desde el exterior - promedio 2014-2015".
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Misidn Comercial a Colombia (agosto-septiembre)

eRelaciones con entidades locales: Camara de Comercio de Bogota, Cluster TIC de

Bogota, Invest in Bogota, Procolombia, Alcaldia de Bogota, MINTIC, Alcaldia de Medellin,
Ruta N Medellin, Agencia APP, Intersoftware y otras, ademas de afianzar relaciones con la

Embajada Argentina en destino.

eRepresentantes de CESSI mantuvieron almuerzos de trabajo y se relacionaron con
empresas e industrias colombianas.

eRecepcion de trabajo: Encuentro entre delegacion argentina y empresarios
argentinos instalados en Bogota -Diaspora de Argentinos-.

@

CONSEjo

andmicas de la Cuda
Autonoma de Busnce Alres
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Mision Comercial a California - Los Angeles, Silicon Valley y San Francisco (mayo)

*Generada por la Embajada de Estados Unidos, propiciada por el embajador de los
Estados Unidos en Argentina, Noah Mamet .

*Presencia de importantes funcionarios como el embajador argentino en Washington,
Martin Lousteau; el ministro de Ciencia y Tecnologia, Lino Barafao; y otros importantes
funcionarios junto con CESSI.

*\/isitamos Google, Tesla, BloomEnergy, SolarReserve, BearShike, Autodesk, AirBnB,
Snapchat, VRSE, GiLead, Fedex, la Universidad de California en Los Angeles (UCLA),
Stanford Research Institute (SRI) y el Puerto de Los Angeles, uno de los pilares
comerciales de la ciudad.

\/inculos con instituciones como el SRI - creadores de internet, el mouse, el CD, el LCD, la
HDTV y SIRI - la Singularity University, establecida en el predio de la NASA, y la UCLA, y
tomar contacto e intercambiar informacion con inversores como el Silicon Valley Bank o el
Sherpa Investment, que han invertido en proyectos como UBER, AirBnB, HyperLoop y en
exitosos proyectos de emprendedores argentinos como Semtive., Beepi, Ipsy, WeFuel y

Eventbrite. o= ‘
= __—,.9
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Eventos & Ferias

Algunas Métricas:

- 27 Empresas Miembro con mas de
3.000 Recursos Argert]f”
-1,2 MM $ aportados por los
Miembros para Gestion y
Actividades de la Red
- Mas de 30 actividades con unos

: BTy 1.000 asistentes mas alla de las S
i - participaciones en ferias _——
~ IE—_ —
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Evolucion de La Red ArgenTIna IT
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Networking via asociaciones internacionales (ALETI/WITSA/ALES)

CESSI es miembro de WITSA (World Information Technology & Services
Alliance), de ALETI (Federacion Iberoamericana de Entidades de
Tecnologias de la Informacion y Comunicaciones) y de ALES (Asociacion
Latinoamericana de Exportadores de Servicios).

Encuentro con empresarios argentinos en destino

El Objetivo es impulsar relaciones con los C-Level de companias
argentinas en el exterior, con “Embajadores CESSI” en destino.
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-Profundizar el posicionamiento de la oferta argentina en el mundo.
-Continuar apoyando iniciativas asociativas como la Red ArgenTIna IT

-Seguir impulsando acuerdos entre paises por temas de doble imposicion,
barreras arancelarias y para-arancelarias, etc.

-Seguir impulsando la generacion de proyectos asociativos entre empresas de
distintos paises con el apoyo de medios e instrumentos de financiamiento local
e internacional.

-Fomentar desde el rol institucional en WITSA, ALETI y ALES el impulso del
desarrollo de los negocios internacionales para las empresas argentinas.

-Afianzar la relacion con las camaras del sector en otros paises y con las
camaras bilaterales, tanto en Argentina como en destino.




Muchas Gracias
cessi

Argeniina

WWW.CesslI.org.ar
www.redargentinait.com
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