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1. RESUMEN

El objetivo del presente trabajo es dejar expuesto que, de acuerdo a la ley que
regula las incumbencias de cada una de las profesiones aglomeradas bajo las
ciencias econdmicas (Ley N° 20.488), Precios de Transferencia es materia de los
Licenciados en Economia y la certificacion a la que se refiere el articulo 6° de la
RG 1122/01 debe estar firmada por un Licenciado en Economia independiente.

Actualmente, la normativa en la materia obliga a la presentacion de un informe de
Precios de Transferencia en el que se deben analizar las transacciones realizadas
con sociedades vinculadas del exterior. Este informe o estudio debe estar
certificado por contador publico independiente.

Es decir, la normativa vigente le asigna la incumbencia profesional en materia de
Precios de Transferencia a los contadores publicos cuando, de acuerdo a la Ley
N° 20.488, que regula las incumbencias de cada una de las profesiones de
Ciencias EconoOmicas, la tematica se relaciona directamente al ambito de los
Licenciados en Economia.
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2. INTRODUCCION

El presente trabajo analiza las incumbencias de los economistas segun la ley N°
20.488 en relacion a la tematica de Precios de Transferencia para dejar expuesto
que el informe deberia estar certificado por un Licenciado en Economia
independiente.

La normativa de precios de transferencia vigente en nuestro pais esta orientada a
qgue los precios de las operaciones realizadas entre una sociedad local y su
vinculada del exterior o con una sociedad radicada en un “paraiso fiscal” * sean

equivalentes al precio normal de mercado.

En este sentido, se entiende por precio normal de mercado, aquel que se hubiera
utilizado si no existieran relaciones especiales entre cliente y proveedor que dieran
lugar a manipular los precios de modo de manejar a voluntad de qué lado de la
frontera quedan las utilidades.

Para poder medir esta cuestion, quienes estén alcanzados por las normas deben
presentar declaraciones juradas periddicas y un informe anual en el que se
detallan las operaciones sujetas a la normativa, los precios utilizados y una
metodologia de prueba que permita concluir si dichos precios fueron
efectivamente precios de mercado.

Las operaciones alcanzadas son, en general, todas las importaciones o
exportaciones de bienes y de servicios realizadas entre un sujeto argentino y una
empresa del exterior, cuando ambos pertenezcan directa o indirectamente a los
mismos duefios 0 accionistas, tengan relaciones especiales tales como Unico
proveedor o Unico cliente o cuando la empresa del exterior esté ubicada en un
paraiso fiscal.

Cabe aclarar que el conjunto de normas responde a los lineamientos definidos por
la Organizacion para la Cooperaciéon y Desarrollo Econémico (en adelante, OCDE)
en el documento denominado “Pautas de Fijaciéon de Precios de Transferencia
para Empresas Multinacionales y Administraciones de Impuestos”.

En Argentina, el tema fue introducido en la Ley de Impuesto a las Ganancias y, a
través de la Resolucion General (AFIP) 1122/01 y sus modificatorias (en adelante
“‘RG 1122/01") y del Decreto Reglamentario de la ley, se regulan algunas
cuestiones practicas.

Especialmente, la RG 1122/01 establece la obligatoriedad de presentar un informe
gue analice las transacciones entre sociedades vinculadas del exterior. Ademas,
la resolucion define quiénes son los contribuyentes alcanzados, las exigencias de
documentacion, aclaraciones al modo de eleccion del método mas apropiado y
supuestos de vinculacion, entre otros.

! Actualmente, se consideran “paraisos fiscales” a aquellos paises 0 jurisdicciones no

cooperadores a los fines de la transparencia fiscal. La AFIP publica todos los meses una lista
dinamica de los paises cooperadores, y los que no se encuentran en la misma son considerados
de baja o nula tributacion.
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Para la confeccion del informe de precios de transferencia deben analizarse, entre
otros, los siguientes conceptos fundamentales:

Vinculacion Econdmica: lista en forma detallada los supuestos en los que
guedara configurada la vinculacidon econémica. Este concepto de vinculacién se
extiende mas alla del que establece la OCDE.

Eleccion del método de andlisis: la norma establece que se debe utilizar el
método que resulte mas apropiado para el analisis de acuerdo con el tipo de
transaccion realizada.

Factores de Comparabilidad: la eleccion del método de determinacion de los
precios de transferencia se basa en la comparabilidad de las operaciones y/o
empresas, la cual estd determinada, basicamente, por las caracteristicas de las
operaciones, funciones desarrolladas, activos utilizados, riesgos asumidos,
términos contractuales y circunstancias econdémicas tales como dimension y tipo
de mercado, niveles de oferta y demanda, alcance de la competencia y ubicacién
geografica, entre otras.

Rango Intercuartil: se establece que cuando se determinen dos o mas
transacciones comparables, se debera determinar la mediana y el rango
intercuartil de los precios de las contraprestaciones o margenes de utilidad.

Estos conceptos se articulan directamente con las incumbencias de los
Licenciados en Economia, establecidos en el articulo 11 de la Ley N° 20.488, el
cual establece para los Licenciados en Economia las incumbencias relacionadas
(entre otros aspectos) con el asesoramiento econdmico Yy financiero,
especialmente en atencién al analisis de escenarios econdmicos, financieros y
sociales que sustentan las premisas y criterios sobre los que se basa la
elaboracién de los informes de Precios de Transferencia.

Sin embargo, el articulo 6° de la Resolucién General (AFIP) N° 1122/01 establece
la obligatoriedad de que el informe de Precios de Transferencia certificado por
contador publico independiente, debiendo la misma estar autenticada por el
Consejo Profesional o, en su caso, colegio o entidad en la que se encuentre
matriculado.

Es decir, la RG 1122/01 contradice una Ley Nacional dado que, como se analizara
en el presente trabajo, Precios de Transferencia es una incumbencia de los
Licenciados en Economia.

Es de fundamental importancia destacar que esta tematica es tratada por la Comision de
Actuacion Profesional de los Licenciados en Economia (APLE) que se esfuerza
permanentemente en defender las incumbencias de los Licenciados en Economia en este
y en muchos otros territorios.
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3. DESARROLLO DEL TRABAJO

1. Breve resumen de la legislacion Argentina en materia de Precios de
Transferencia

Las normas de Precios de Transferencia surgen de los articulos 14, 15, agregado a
continuacion del articulo 15 y 130 de la Ley del Impuesto a las Ganancias, el Decreto
Reglamentario Nro. 1037/2000 del Poder Ejecutivo Nacional y la Resolucion General Nro.
1122/2001 y sus modificatorias de la Administracion Federal de Ingresos Publicos
(“AFIP”). Supletoriamente, se utilizan cominmente los lineamientos de la Organizacion
para la Cooperacion y el Desarrollo Econdmico, en materia de Precios de Transferencia.

Las diferentes reformas tributarias a la Ley de Impuesto a las Ganancias desde el afio
1998 a la actualidad (Ley N° 25.063, Ley N° 25.239, Ley N° 25.784) han introducido
importantes modificaciones en lo que se refiere a Precios de Transferencia hasta llegar a
lo que es la normativa actual en la materia.

La Ley de Impuesto a las Ganancias actual establece que las transacciones entre un
establecimiento estable con personas o entidades vinculadas constituidas, domiciliadas o
ubicadas en el exterior serdn considerados, a todos los efectos, como celebrados entre
partes independientes cuando sus prestaciones y condiciones se ajusten a las practicas
normales del mercado entre entes independientes. Cuando tales prestaciones y
condiciones no se ajusten a las practicas del mercado entre entes independientes, las
mismas seran ajustadas.

Ademas, se establece que las transacciones con personas fisicas o juridicas domiciliadas,
constituidas o ubicadas en los paises considerados no cooperadores a los fines de la
transparencia fiscal (antes de baja o nula tributacion) que indique la reglamentacion, no
seran consideradas ajustadas a las préacticas o a los precios normales de mercado entre
partes independientes. Es decir, que considera estas transacciones de igual manera que
las operaciones con sociedades vinculadas del exterior.

Asimismo, el articulo 15 de la mencionada ley establece que: “a los fines de la
determinacion de los precios de las transacciones a que alude el articulo anterior seran
utilizados los métodos que resulten mas apropiados de acuerdo con el tipo de transaccion
realizada”. Posteriormente enumera los métodos previstos por la ley: método de precios
comparables entre partes independientes, método de precios de reventa fijados entre
partes independientes, método de costo mas beneficios, método de divisién de ganancias
y el método de margen neto de la transaccion. Ademas, establece el caso especial del
llamado “sexto método” para ser utilizado en el analisis de las operaciones de exportacion
de commodities, cuando las mismas se realicen a través de un intermediario internacional
gue no sea el destinatario efectivo de tales bienes.

Cabe destacar que el concepto de partes relacionadas es muy amplio para la Ley del
Impuesto a las Ganancias, ya que de conformidad con el articulo agregado a continuacion
del 15 de la misma, la vinculaciébn econdmica entre una empresa domiciliada en el pais y
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otra en el exterior quedara configurada cuando las partes estén sujetas de manera directa
o indirecta a la direccion o control de las mismas personas fisicas o juridicas o éstas, sea
por su participacion en el capital, por su grado de acreencias o sus influencias funcionales
o de cualquier otra indole, contractuales o no, tengan poder de decision suficiente para
orientar o definir la o las actividades de las mencionadas sociedades, establecimientos
estables u otro tipo de entidades.

Por otra parte, el articulo 8 hace mencién al concepto de "precio internacional” que
poseen determinados bienes, aclarando que éste debera ser de publico y notorio
conocimiento como los que surgen de mercados transparentes, bolsas de comercio o
similares (por ejemplo en el caso de cereales, petrdleo y otros commodities) y que
correspondera utilizar los mismos a los efectos de determinar la ganancia de fuente
argentina para tales transacciones. No obstante lo expuesto, se admite prueba en
contrario por parte del contribuyente.

Por otra parte, el articulo mencionado establece que cuando se efectlen operaciones de
importacion y exportacion de bienes que no posean un precio internacional y que fueran
celebradas exclusivamente entre partes independientes, el contribuyente debe suministrar
al fisco cierta informacion a los efectos de que el fisco verifique si tales transacciones
entre sujetos independientes han sido pactadas a valores de mercado.

Con posterioridad al dictado de la mencionada ley, se publica el decreto reglamentario
1037/00 (B.O. 14/11/00) que termina de definir varios aspectos no contemplados en la
legislacion vigente hasta dicho momento, como son la descripcion de los métodos o los
criterios de comparabilidad, entre otros.

Ademas, se establece como pauta para las presentaciones y las obligaciones formales la
Resolucion General 1122/01, luego modificada en varias oportunidades. La misma es, en
general, consistente con los lineamientos de la OCDE.

1.1Metodologia de analisis

El articulo 15 de la ley del impuesto a las ganancias modificado por las Leyes N° 25.063 y
25.239, establece que a los fines de la determinacion de los precios de las transacciones
realizadas entre partes vinculadas seran utilizados los métodos que resulten “mas
apropiados” de acuerdo con el tipo de transaccion realizada.

El articulo 11 de la Resolucién General N° 1122/2001 establece que el método que resulte
mas apropiado para determinar si los Precios de Transferencia responden a las practicas
normales de mercado entre partes independientes, ser4 aquel que mejor refleje la
realidad econdmica de las transacciones.

A tal fin se considerara, entre otros, el que:
a) Mejor compatibilice con la estructura empresarial y comercial.

b) Cuente con la mejor calidad y cantidad de informacion disponible para su
adecuada justificacion y aplicacion.
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c) Contemple el mas adecuado grado de comparabilidad de las transacciones
vinculadas y no vinculadas, y las empresas involucradas en dicha comparacion.

d) Requiera el menor nivel de ajustes, a los efectos de eliminar las diferencias
existentes entre los hechos y situaciones comparables.

Asimismo, de acuerdo con el segundo articulo incorporado a continuacién del Art. 21 del
decreto reglamentario de la ley de impuesto a las ganancias, a efectos de identificar el
método que mejor se adapte al caso, se considerardn, entre otros elementos o
circunstancias, las siguientes:

a) Las caracteristicas de las transacciones.
b) Las funciones o actividades desarrolladas.
c) Los términos contractuales.

d) Las circunstancias econémicas.

El Decreto N° 1037/2000 del Poder Ejecutivo Nacional ha definido los métodos aceptados
para constatar los Precios de Transferencia enumerados en el quinto péarrafo del articulo
15 de la Ley del Impuesto a las Ganancias.

Los métodos aceptados para constatar los Precios de Transferencia son los que se
detallan a continuacion:

1) Método de Precio Comparable entre partes independientes
2) Método de Precio de Reventa entre partes independientes
3) Método de Costo méas Beneficios

4) Método de Division de Ganancias

5) Método de Margen Neto de la Transaccion

A excepcion del primer método mencionado que compara los precios utilizados en las
transacciones analizadas, todos los demas métodos se basan en méargenes de utilidad.

A continuacion se describen los métodos antes mencionados:

Método de precio comparable entre partes independientes

El Método PC considera el precio que se hubiera pactado con o entre partes
independientes en transacciones comparables.

El método del Precio Comparable no Controlado — PCNC- (en la normativa argentina
denominado Precio Comparable entre Partes Independientes “PC”) compara el precio
cobrado por un bien o servicio transferido en una operacién controlada con el precio
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cobrado por un bien o servicio transferido en una operacién no controlada comparable en
circunstancias comparables (OCDE 2.13).

Los lineamientos de la OCDE establecen que una operacién no controlada es comparable
a una operacion controlada a efectos de aplicar el PCNC, si se cumple alguna de las
siguientes condiciones: 1) ninguna de las diferencias (si existen) entre las operaciones
sujetas a analisis 0 entre las sociedades que realizan esas operaciones, podrian afectar
significativamente el precio; o 2) si pudieran efectuarse ajustes razonables que
permitieran eliminar los efectos de esas diferencias. Cuando es posible encontrar
operaciones no controladas comparables, el método del Precio Comparable No
Controlado “PCNC” constituye la forma mas directa y confiable de aplicar el principio de
asimilacién a partes independientes. En consecuencia, las Pautas establecen que “en
tales casos, se prefiere el método PCNC a todos los demas” (OCDE 2.14).

El articulo 21.6 del decreto reglamentario de la ley de impuesto a las ganancias establece
qgue el Método de PC no serd aplicable cuando los productos no sean analogos por su
naturaleza, calidad y, ademas, cuando los mercados no sean comparables por sus
caracteristicas o por su volumen, cuando existan notorias diferencias en el volumen de las
transacciones, cuando las condiciones financieras y monetarias no sean susceptibles de
ser ajustadas y en el supuesto de que los bienes intangibles objeto de la transaccion no
sean iguales o similares.

Resulta posible aplicar este método comparando el precio pactado en una transaccion
realizada por la compafiia con empresas vinculadas, con aquel acordado en una
transaccion de la misma compafiia con terceros independientes en la que se
intercambiaron productos o servicios idénticos o muy similares (PC interno).
Alternativamente, la comparacion podria ser realizada utilizando el precio pactado entre
dos empresas independientes que comercializaron productos o servicios idénticos 0 muy
similares a los involucrados en la transaccion bajo analisis (PC externo).

Podria decirse que este método se utiliza, generalmente, cuando existen operaciones
comparables internas o bien cuando se trata de bienes que cuentan con un precio de
mercado de publico y notorio conocimiento, dado que es generalmente muy dificil
encontrar transacciones comparables entre terceros independientes, debido a que
diferencias menores entre la transaccion analizada y aquellas comparables realizadas
entre empresas no relacionadas pueden tener un impacto significativo en el precio, aln
cuando las actividades asociadas a dicha transaccion sean lo suficientemente similares
como para generar margenes de utilidad comparables.

Método de precio de reventa entre partes independientes

Este método consiste en determinar el precio de adquisicion de un bien, de la prestacion
de un servicio o de la contraprestacion de cualquier otra operacion entre partes
relacionadas, multiplicando el precio de reventa, o de la prestacion del servicio o de la
operacion de que se trate, fijado con o entre partes independientes en operaciones
comparables, por el resultado de disminuir de la unidad el porcentaje de utilidad bruta que
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hubiera sido pactado con o entre partes independientes en operaciones comparables. A
tal efecto, el porcentaje de utilidad bruta resultara de relacionar la utilidad bruta con las
ventas netas.

Es decir que el Método de Precio de Reventa entre Partes Independientes evalla si el
monto pactado en una transaccién controlada cumple con el principio arm’s length
comparando el margen bruto de utilidad obtenido en la transaccién analizada con el
margen bruto de utilidad obtenido en transacciones comparables no controladas.

Este método es utilizado generalmente para actividades de distribucion, cuando el
distribuidor no agrega valor a los bienes tangibles en forma sustancial mediante la
alteracion fisica de los mismos o mediante el uso de un intangible.

La aplicabilidad del método depende especialmente del caracter similar de las funciones
realizadas, los riesgos asumidos, y los términos contractuales. Si bien los requisitos de
comparabilidad de producto no son tan estrictos como en el caso del método PC, los
productos distribuidos deben ser del mismo tipo general.

Se puede comparar el margen bruto de utilidad del revendedor en una transaccion
controlada con el margen bruto de utilidad obtenido por el mismo revendedor en una
transaccion con un tercero independiente (PR mediante parametros de comparacion
“‘internos”). Si no existen transacciones comparables no controladas para el mismo
revendedor, también se puede considerar el margen bruto de utilidad obtenido por otros
revendedores en operaciones comparables realizadas con terceros independientes (PR
mediante pardmetros de comparacion “externos”).

Se considera que una transaccion no controlada es comparable a una transaccion
controlada cuando no existe ninguna diferencia entre las transacciones comparadas que
afecten el porcentaje de utilidad bruta, o cuando, existiendo, estas diferencias puedan ser
eliminadas mediante ajustes razonables. La aplicacion del presente método requiere de
un alto grado de comparabilidad entre las funciones realizadas, los riesgos incurridos y los
términos contractuales entre la transaccion controlada y la no controlada.

El Método de Precio de Reventa entre Partes Independientes no es un método confiable
cuando existen diferencias significativas en:

e nivel de mercado

o eficiencia en la administracion

e funciones desarrolladas

e productos

Método de costo mas beneficios

Este método consiste en determinar el precio de venta de un bien, de la prestacién de un
servicio o de la contraprestacion de cualquier otra operacion entre partes relacionadas
multiplicando el costo de los bienes, de los servicios u otras transacciones por el resultado
de adicionar a la unidad el porcentaje de ganancia bruta aplicado con o entre partes
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independientes en transacciones comparables, determindndose dicho porcentaje
relacionando la utilidad bruta con el costo de ventas.

Este andlisis se utiliza cuando la parte sometida a prueba se dedica principalmente a la
fabricacion, ensamblaje u otro tipo de produccién de bienes, o cuando servicios
esenciales son prestados entre empresas relacionadas.

Se puede comparar el margen bruto de utilidad de la parte en prueba en una transaccion
controlada con el margen bruto de utilidad obtenido por el mismo sujeto en una
transaccion con un tercero independiente (CB mediante parametros de comparacion
“‘internos”). Si no existen transacciones comparables no controladas realizadas por el
mismo sujeto bajo andlisis, también se puede considerar el margen bruto de utilidad
obtenido por otros sujetos en operaciones comparables realizadas con terceros
independientes (CB mediante parametros de comparacion “externos”).

Se considera que una transaccion no controlada es comparable a una transaccion
controlada cuando no existe ninguna diferencia entre las transacciones comparadas que
afecten el porcentaje de utilidad bruta, o que cuando dichas diferencias existan, éstas
pueden ser eliminadas mediante ajustes razonables. La aplicacién del presente método
requiere de un alto grado de comparabilidad entre las funciones realizadas, los riesgos
incurridos y los términos contractuales entre la transaccion controlada y la no controlada.

El Método de Costo mas Beneficios es poco confiable cuando existen diferencias
significativas entre las transacciones controladas y no controladas en relacion con:

e intangibles

e estructura de costos

e grado de experiencia en el negocio

¢ eficiencia en la administracion

e funciones desarrolladas

e productos
Método de division de ganancias

De acuerdo a lo establecido por el primer articulo incorporado a continuacién del articulo
21 del Decreto Reglamentario de la Ley del Impuesto a las Ganancias, el método de
divisibn de ganancias es el que resulta de aplicar para la asignacion de las ganancias
obtenidas entre partes vinculadas, la proporcién en que hubieran sido asignadas entre
partes independientes, de acuerdo con el siguiente procedimiento:

e Se determinara una ganancia global mediante la suma de las ganancias asignadas
a cada parte vinculada involucrada en la o las transacciones.

¢ Dicha ganancia global se asignara a cada una de las partes vinculadas en la
proporcion que resulte de considerar los activos, costos y gastos de cada una de
ellas, con relacion a las transacciones que hubieran realizado entre las mismas.
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Método de margen neto de la transaccioén

Por MNT se entendera el margen aplicable a las transacciones entre partes vinculadas
gue se determine para ganancias obtenidas por alguna de ellas en las transacciones no
controladas comparables o en transacciones comparables entre partes independientes. A
los fines de establecer dicho margen podran considerarse factores de rentabilidad tales
como retornos sobre activos, ventas, costos, gastos o flujos monetarios.

La OCDE sugiere que el margen neto que obtiene el contribuyente en una operacion
controlada deberia ser establecido en referencia al margen neto que el mismo
contribuyente obtiene en operaciones no controladas comparables. Esto seria mediante la
aplicacion de pardmetros de comparacion “internos”. Asimismo, el MNT seria Gtil tomando
como paradmetro el margen neto obtenido por sociedades independientes en operaciones
comparables, es decir, mediante la aplicacion de pardmetros de comparacion “externos”,
en cuyo caso los resultados financieros de la parte analizada son comparados con los
resultados financieros de las compafias independientes involucradas en actividades
similares en circunstancias similares.

Una ventaja del MNT es que requiere una menor comparabilidad funcional que los
métodos transaccionales tradicionales (PC, PR y CB) debido a que las funciones
realizadas por las diferentes compafiias se reflejan en los niveles de gastos de operacion;
asimismo, requiere una menor similitud entre los productos intercambiados para obtener
resultados confiables, que aquella requerida con los métodos transaccionales
tradicionales.

Método para el andlisis de las operaciones de exportacion de bienes con cotizacién
conocida (“‘commodities”) a sujetos vinculados que se realicen a través de un
intermediario internacional

Como fue aclarado anteriormente, existe el caso especial del “sexto método” que se
aplica cuando se trata de exportaciones que tengan por objeto cereales, oleaginosas,
demds productos de la tierra, hidrocarburos y sus derivados, y, en general, bienes con
cotizacion conocida en mercados transparentes, en las que intervenga un intermediario
internacional que no sea el destinatario efectivo de la mercaderia. En estos casos se
considerara como mejor método a fin de determinar la renta de fuente argentina de la
exportacion, el valor de cotizacién del bien en el mercado transparente del dia de la carga
de la mercaderia (cualquiera sea el medio de transporte), sin considerar el precio al que
hubiera sido pactado con el intermediario internacional.

No obstante lo indicado en el parrafo anterior, si el precio convenido con el intermediario
internacional fuera mayor al precio de cotizacion vigente a la fecha mencionada, se
tomard el primero de ellos para valuar la operacion.

Este método no es de aplicacion cuando el contribuyente demuestre fehacientemente que
el sujeto intermediario del exterior retiine, conjuntamente, los siguientes requisitos:
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a) Tener real presencia en el territorio de residencia, contar alli con un
establecimiento comercial donde sus negocios sean administrados y cumplir con
los requisitos legales de constitucion e inscripcion y de presentacion de estados
contables. Los activos, riesgos y funciones asumidos por el intermediario
internacional deben resultar acordes a los volumenes de operaciones negociados.

b) Su actividad principal no debe consistir en la obtencion de rentas pasivas, ni la
intermediacion en la comercializacion de bienes desde o hacia la Republica
Argentina o con otros miembros del grupo econémicamente vinculado.

c) Sus operaciones de comercio internacional con otros integrantes del mismo
grupo economico no podran superar el treinta por ciento (30%) del total anual de
las operaciones concertadas por la intermediaria extranjera.

1.2Vinculacién

El Anexo Il de la RG (AFIP) 1122/01 enuncia a modo de sugerencia practica todos
aquellos supuestos por los cuales se puede concluir que existe vinculacién entre una
sociedad local y una sociedad del exterior.

Que se cumpla alguno de estos supuestos, no obstante, no es condicién necesaria para
concluir que existe vinculacion.

Esto dado que la Ley del Impuesto de las Ganancias, en el articulo agregado a
continuacion del articulo 15, establece que “la vinculacién quedard configurada cuando
una sociedad (...) y personas u otro tipo de entidades o establecimientos, domiciliados(...)
en el exterior, con quienes aquellos realicen transacciones estén sujetos de manera
directa o indirecta a la direccién o control de las mismas personas fisicas o juridicas o
éstas, sea por su participacion en el capital, su grado de acreencias, sus influencias
funcionales o de cualquier otra indole, contractuales o no, tengan poder de decision para
orientar o definir la o las actividades de las mencionadas sociedades, establecimientos u
otro tipo de entidades.”

Esto implica que més all4 de los supuestos de vinculacién que se exponen en el Anexo Il
de la RG (AFIP) 1122/01, se determina que dos sociedades son vinculadas cuando una
de estas ejerza control o direccidon sobre la otra y, para entender esto, el fisco provee
como guia los supuestos. Los mismos pueden ser clasificados de acuerdo al tipo de
vinculacion que se genera: societaria 0 econémica.

Supuestos societarios

e Un sujeto posea la totalidad o parte mayoritaria del capital de otro.
¢ Dos 0 mas sujetos tengan alternativamente.
e un sujeto en comin como poseedor total 0 mayoritario de sus capitales.

e un sujeto en comun que posea participacion total o mayoritaria en el capital de uno
0 mas sujetos e influencia significativa en uno o mas de los otros sujetos.
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e un sujeto en comun que posea influencia significativa sobre ellos simultaneamente.

e Un sujeto posea los votos necesarios para formar la voluntad social o prevalecer
en la asamblea de accionistas o socios de otro.

Supuestos econdmicos

¢ Dos 0 mas sujetos posean directores, funcionarios 0 administradores comunes.

e Un sujeto goce de exclusividad como agente, distribuidor o concesionario para la
compraventa de bienes, servicios o derechos, por parte de otro.

e Un sujeto provea a otro la propiedad tecnolégica o conocimiento técnico que
constituya la base de sus actividades, sobre las cuales este Ultimo conduce sus
negocios.

e Un sujeto participe con otro en asociaciones sin existencia legal como personas
juridicas, entre otros, condominios, uniones transitorias de empresas,
agrupamientos de colaboracibn empresaria, agrupamientos no societarios o de
cualquier otro tipo, a través de los cuales ejerza influencia significativa en la
determinacion de los precios.

e Un sujeto acuerde con otras clausulas contractuales que asumen el caracter de
preferenciales en relacion con las otorgadas a terceros en similares circunstancias,
tales como descuentos por volimenes negociados, financiacion de las
operaciones o0 entrega en consignacion, entre otras.

e Un sujeto participe significativamente en la fijacion de las politicas empresariales,
entre otras, el aprovisionamiento de materias primas, la produccion y/o la
comercializacion de otro.

e Un sujeto desarrolle una actividad de importancia so6lo con relacién a otro, o su
existencia se justifique Unicamente en relacion con otro, verificAndose situaciones
tales como relaciones de Unico proveedor o Unico cliente, entre otras.

e Un sujeto provea en forma sustancial los fondos requeridos para el desarrollo de
las actividades comerciales de otro, entre otras formas, mediante la concesién de
préstamos o del otorgamiento de garantias de cualquier tipo, en los casos de
financiacién provista por un tercero.

¢ Un sujeto se haga cargo de las pérdidas o gastos de otro.

e Los directores, funcionarios, administradores de un sujeto reciban instrucciones o
actlen en interés de otro.

e Existan acuerdos, circunstancias o situaciones por las que se otorgue la direccion
a un sujeto cuya participacion en el capital social sea minoritaria.

1.3Formularios de declaracion jurada

Las normas de Precios de Transferencia introducen la obligatoriedad de presentar una
serie de declaraciones juradas tanto para las transacciones realizadas con sociedades
vinculadas del exterior como por aquellas realizadas con terceros independientes del
exterior por productos con y sin cotizacién conocida en mercados transparentes.
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Los formularios que se deben presentar para las transacciones de importacion y
exportacion de bienes con sociedades no vinculados ni radicados en paises no “paraisos
fiscales” son:

Formulario F.741: Se informan las operaciones de exportacion e importacion de bienes,
respecto de las cuales pueda establecerse el precio internacional -de publico y notorio
conocimiento- a través de mercados transparentes, bolsas de comercio o similares, con
personas o entidades independientes constituidas, domiciliadas, radicadas o ubicadas en
el exterior: Por cada uno de los semestres de un mismo ejercicio fiscal. Vencimientos para
la presentacién: cinco meses luego del cierre del semestre (primer semestre); mismo dia
que vencimiento para la declaracion jurada del impuesto a las ganancias (segundo
semestre).

Formulario F.867: Se informan las operaciones de exportacion e importacion sin
cotizacion en mercados transparentes, cuyo monto anual -por ejercicio comercial- en su
conjunto superen la suma de UN MILLON DE PESOS ($ 1.000.000). Se presenta
anualmente. Vencimiento para la presentacion: siete meses luego del cierre del ejercicio.

Los formularios respectivos para las transacciones con sociedades vinculadas del exterior
o radicadas en aquellos paises considerados como “paraisos fiscales” son:

Formulario F.742: Semestral solo por el primer semestre del ejercicio fiscal. Vencimiento
para la presentacion: cinco meses luego del cierre del semestre.

Formulario F.969: Anual. Vencimiento para la presentacion: 15 dias corridos luego del
vencimiento para la presentacion de la declaracion jurada del impuesto a las ganancias.

Formulario F.743: Anual. Vencimiento para la presentacion: ocho meses luego del cierre
del ejercicio.

Informe de Precios de Transferencia (F.4501): Anual. Se deben consignar ciertos
contenidos minimos y analizar las transacciones realizadas con sociedades vinculadas o
sociedades radicadas en jurisdicciones consideradas “paraisos fiscales”. Este informe
debe estar certificado por contador publico independiente, con firma legalizada del
consejo profesional, colegio o entidad en la que se encuentre matriculado. Vencimiento
para la presentacion: ocho meses luego del cierre del ejercicio. Se presenta firmado
digitalmente.

1.4Contenido minimo del informe de Precios de Transferencia

El informe se debe presentar a través del F.4501 firmado de manera digital y debera
contener, como minimo, la siguiente informacion:

e Las actividades y funciones desarrolladas por el contribuyente.
e Los riesgos asumidos y los activos utilizados por el contribuyente en la
realizacion de dichas actividades y funciones.
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El detalle de los elementos, documentacion, circunstancias y hechos
valorados para el andlisis o estudio de los precios de transferencia.

Detalle y cuantificacion de las transacciones realizadas, alcanzadas por la
presente resolucién general.

Identificacion de los sujetos del exterior con los que se realizaron las
transacciones que se declaran.

Método utilizado para la justificacion de los precios de transferencia, con
indicacién de las razones y fundamentos por las cuales se lo consideré
como el mejor método para la transaccion de que se trate.

Identificacion de cada uno de los comparables seleccionados para la
justificacion de los precios de transferencia.

Identificacion de las fuentes de informacion de las que se obtuvieron los
comparables.

Detalle de los comparables seleccionados que se desecharon con
indicacién de los motivos que se tuvieron en consideracion.

El detalle, cuantificaciébn y metodologia utilizada para practicar los ajustes
necesarios sobre los comparables seleccionados.

La determinacion de la mediana y del rango intercuartil.

La transcripcion del estado de resultado de los sujetos comparables
correspondientes a los ejercicios comerciales que resulten necesarios para
el andlisis de comparabilidad, con indicacién de la fuente de obtencion de
dicha informacién.

Descripcidn de la actividad empresarial y caracteristicas del negocio de las
compafias comparables.

Las conclusiones a las que se hubiera arribado.

Asimismo, la RG 1122/01 requiere que los contribuyentes mantengan, de acuerdo al
Anexo IV, los comprobantes y justificaciones de los precios de transferencia informados y
de los criterios de comparacion utilizados, a efectos de demostrar y justificar la correcta
determinacion de los precios, los montos de las contraprestaciones o los margenes de
ganancia consignados en la declaracién jurada complementaria anual.

La mencionada documentacion deberd conservarse por el plazo de 5 afios después de
operada la prescripcion establecida en la ley de procedimiento tributario.

1.5El Rango Intercuartil

Cuando por aplicacién de alguno de los métodos establecidos se determinen dos 0 mas
transacciones comparables la normativa obliga a determinar la mediana y el rango
intercuartil de los precios, de los montos de las contraprestaciones o de los margenes de
utilidad.
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Si el precio, el monto de la contraprestacion o el margen de utilidad fijado por el
contribuyente se encuentra dentro del rango intercuartil, dichos precios, montos o
margenes se consideraran como pactados entre partes independientes.

En su defecto, se considerara que el precio, el monto de la contraprestacion o el margen
de utilidad que hubieran utilizado partes independientes es el que corresponde a la
mediana disminuida en un cinco por ciente (5%) -para el caso en que el precio o monto de
la contraprestacion pactados o el margen de la utilidad obtenida sea menor al valor
correspondiente al primer cuartil-, o la mediana incrementada en un cinco por ciento (5%)
-para el caso en que el precio o monto de la contraprestacion pactados o margen de
utilidad obtenida sea mayor al valor correspondiente al tercer cuartil-.

Sin perjuicio de ello, cuando el primer cuartil fuere superior al valor de la mediana
disminuida en un cinco por ciento (5%), este ultimo valor sustituira al del primer cuartil, y
cuando el tercer cuartil fuere inferior a la mediana incrementada en un cinco por ciento
(5%), el valor que resulte en consecuencia reemplazara al del tercer cuartil.

La resolucion establece el procedimiento de determinacion de la mediana y del rango
intercuartil.

2. Unaresolucion por encima de una ley

Como ya fue indicado anteriormente, el articulo 6° de la Resolucién General (AFIP) N°
1122/01 establece la obligatoriedad de que el informe de Precios de Transferencia esté
certificado por contador publico independiente, debiendo la firma estar autenticada por el
Consejo Profesional o, en su caso, colegio o entidad en la que se encuentre matriculado.

Este articulo se fue modificado hasta llegar a la situacion actual. La primera resoluciéon
vinculada directamente con Precios de Transferencia fue la Resolucion General (AFIP)
702 de 1999 en la cual no indicaba absolutamente nada de una certificacion ni de alguna
incumbencia profesional en este sentido. La introduccién en el 2001 de la RG 1122
establece que el informe debe estar firmado por el contribuyente y por un contador publico
independiente pero sin hacer referencia a ninguna certificacion. Ademas, en los
considerandos no se aclara el porqué de la incorporacion de un contador publico
independiente. Acd se encuentra la base del problema planteado porque instaura que
Precios de Transferencia es una incumbencia del contador publico y no de los
Licenciados en Economia.

En el 2011 se realiza la primera modificacion al articulo 6° de la resolucién, pero no se
modifica el texto en cuanto a las firmas que se necesitan: “La documentacion (...) debera
contar con la firma del contribuyente o responsable y de contador publico independiente,
debiendo esta ultima estar autenticada por el consejo profesional o, en su caso, colegio o
entidad en la que se encuentre matriculado”. Pero no es hasta la modificacién del 2013 en
la que se establece el concepto de “certificacion” de contador publico independiente.

En la practica, y de acuerdo al resumen de la seccién anterior, este articulo no respeta el
espiritu y el texto de lo establecido en el art. 11° inc. a) de la Ley N° 20.488, el cual,
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establece para los Licenciados en Economia las incumbencias relacionadas, entre otros
aspectos, con el asesoramiento econémico y financiero, especialmente en atencion al
andlisis de escenarios econémicos, financieros y sociales que sustentan las premisas y
criterios sobre los que se basa la elaboracion de los informes de Precios de
Transferencia.

De las mismas, y de acuerdo a su orden de aparicidén en el texto de la citada norma, se
listan a continuacién las incumbencias que, entre otras, pueden identificarse como
vulneradas:

e Como primera incumbencia del Lic. en Economia, los "estudios de mercado y
proyecciones de oferta y demanda sin perjuicio de la actuacion de graduados de
otras disciplinas en las areas de su competencia”.

e Como tercera incumbencia del Lic. en Economia, el “andlisis de coyuntura global,
sectorial y regional”.

e Como cuarta incumbencia del Lic. en Economia el “analisis del mercado externo y
del comercio internacional”.

e Como quinta incumbencia del Lic. en Economia, el "andlisis macroeconémico de
los mercados cambiarios, de valores y de capitales”.

e Como octava incumbencia del Lic. en Economia, el "analisis de la situacion,
actividad y politica monetaria, crediticia, cambiaria, fiscal y salarial”.

e Como undécima incumbencia del Lic. en Economia, el “andlisis de la politica
industrial, minera, energética, agropecuaria, comercial, de transportes y de
infraestructura en sus aspectos econémicos”.

e Como duodécima incumbencia del Lic. en Economia, los “estudios a nivel global,
sectorial y regional sobre problemas de comercializacion, localizacién y estructura
competitiva de mercados distribuidores, inclusive la formacion de precios.”.

Ademas, el texto tiene presente la naturaleza de la formacion académica de los
Licenciados en Economia, centrada en pensar criticamente los problemas del valor y la
distribucion, los mercados, la teoria de los precios y su determinacion.

De acuerdo a lo analizado anteriormente y a las incumbencias del economista del articulo
11 de la ley 20.488, es incuestionable que la certificacion sobre determinados contenidos
del informe al que se refiere el articulo 6° de la Resolucion General 1122 (y sus
modificatorias) de la Administracion Federal de Ingresos Publicos, debe ser de Licenciado
en Economia.

Esto es mas evidente cuando se analizan las incumbencias de los contadores publicos de
acuerdo al articulo 13 de la misma ley y en ningun lado se hace referencia a andlisis de
mercados, métodos estadisticos, analisis de precios, etc.

A continuacion realizaremos un breve andlisis de cada una de las incumbencias que
fundamentan que el trabajo de Precios de Transferencia debe ser certificado por un
Licenciado en Economia independiente:
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2.1Primeraincumbencia

La primera incumbencia del economista segun el articulo 11 de la ley 20.488 es: “estudios
de mercado y proyecciones de oferta y demanda sin perjuicio de la actuacion de
graduados de otras disciplinas en las areas de su competencia”.

El trabajo de precios de transferencia es esencialmente un estudio del mercado especifico
en el que actia la compafia para el andlisis de transacciones con el mercado externo.

Ademas, como fue aclarado anteriormente, uno de los contenidos minimos del informe de
Precios de Transferencia es que deben indicarse “los riesgos asumidos y los activos
utilizados por el contribuyente en la realizacion de dichas actividades y funciones”. Para
entender qué tipo de riesgos asume la compafiia o qué tipo de funciones desarrolla, es
fundamental estudiar en que mercado la sociedad opera, si vende en el mercado local o
en el exterior, etc.

2.2Terceraincumbencia

La tercera incumbencia del economista segun el articulo 11 de la ley 20.488 es: “andlisis
de coyuntura global, sectorial y regional”.

Este punto se relaciona directamente con la primera incumbencia toda vez que para
analizar los precios pactados en operaciones intercompafia es necesario realizar un
andlisis de la coyuntura global, sectorial y regional.

Asimismo, una de las partes fundamentales del trabajo de Precios de Transferencia es la
basqueda de comparables que, en la mayoria de los casos, se realiza a través de bases
de datos externas.

Como se debe utilizar informacion publica, en general la mayoria de las sociedades que
se utilizan como comparables no son del mercado doméstico sino que son compafiias
radicadas en Estados Unidos, Europa o Asia. En este sentido, se deben ajustar las
diferencias que causan las distintas radicaciones y eso implica realizar un andlisis de la
coyuntura global, sectorial y hasta regional.

Ademas, como fue aclarado anteriormente, uno de los contenidos minimos del informe de
Precios de Transferencia es que deben indicarse “los riesgos asumidos y los activos
utilizados por el contribuyente en la realizacion de dichas actividades y funciones”.

Es importante destacar que, aunque no es un requisito de contenido obligatorio de los
informes de Precios de Transferencia, en la practica, la mayoria incluyen un andlisis de la
situacion coyuntural global y de Argentina.

2.3Cuarta incumbencia

La cuarta incumbencia del economista segun el articulo 11 de la ley 20.488 es: “analisis
del mercado externo y del comercio internacional”.
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Precios de Transferencia es, como concepcion, un analisis del mercado externo y del
comercio internacional. Se analizan las transacciones realizadas entre una sociedad local
y su vinculada del exterior, las cuales involucran el mercado exterior y el comercio
internacional.

Simplemente, esta incumbencia involucra absolutamente todo el contenido de la RG
1122/01. Solo por ella se justifica que el Informe de Precios de Transferencia debe estar
certificado por un Licenciado en Economia independiente.

2.4 Quinta incumbencia

La quinta incumbencia del economista segun el articulo 11 de la ley 20.488 es: "andlisis
macroecondmico de los mercados cambiarios, de valores y de capitales".

En linea con el resto de las incumbencias, la quinta involucra también el contexto
internacional en cuanto a los mercados cambiarios, de valores y de capitales.

Una de las transacciones comunmente analizadas en un informe de precios de
transferencia son los préstamos entre sociedades vinculadas del exterior en donde se
debe analizar si la tasa de interés del mutuo fue pactada como entre partes
independientes 0 no. Para ello es necesario un andlisis del mercado cambiario, de valores
y de capitales.

2.50ctava incumbencia

La octava incumbencia del economista segun el articulo 11 de la ley 20.488 es: "andlisis
de la situacion, actividad y politica monetaria, crediticia, cambiaria, fiscal y salarial”.

Como fue aclarado anteriormente, uno de los formatos de analisis de Precios de
Transferencia es la comparacion de los resultados obtenidos por la compafiia analizada
con los resultados obtenidos por sociedades comparables. Estas compafiias comparables
generalmente son sociedades radicadas en Estados Unidos, Asia o Europa dado que no
se cuenta con informacion publica disponible de sociedades argentinas.

Es por este motivo que para determinar qué compafiia es comparable con la sociedad
analizada es fundamental realizar un andlisis de la situacién crediticia, cambiaria, fiscal,
salarial y de politica monetaria de cada uno de los paises y/o jurisdicciones involucrados.

Es de fundamental trascendencia tener en cuenta las politicas cambiarias, crediticias,
fiscales y salariales para entender los resultados obtenidos por cada sociedad.

2.6Undécima incumbencia

La undécima incumbencia del economista segun el articulo 11 de la ley 20.488 es el:
“andlisis de la politica industrial, minera, energética, agropecuaria, comercial, de
transportes y de infraestructura en sus aspectos econémicos”.

Al igual que en la octava incumbencia, a efectos de la seleccion de compafiias
comparables es necesario contemplar la politica industrial, minera, energética,
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agropecuaria, comercial, de transportes y de infraestructura. Todas estas politicas influyen
notablemente en las condiciones de cada compafiia utilizada en el analisis.

2.7Duodécima incumbencia

La duodécima incumbencia del economista segun el articulo 11 de la ley 20.488 es:
“estudios a nivel global, sectorial y regional sobre problemas de comercializacion,
localizacion y estructura competitiva de mercados distribuidores, inclusive la formacion de
precios”.

La misma especifica explicitamente que es incumbencia del economista el estudio de la
formacion de precios. El Informe de Precios de Transferencia es un estudio de la
formacion de precios.

Al igual que en otras incumbencias explicadas anteriormente, la duodécima simplemente
involucra absolutamente todo el contenido de la RG 1122/01. Sélo por ella se justifica que
el Informe de Precios de Transferencia debe estar certificado por un Licenciado en
Economia independiente.
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4. CONCLUSION

El articulo 6 de la Resolucion General (AFIP) 1122/01 es inconstitucional toda vez que
contradice lo dispuesto por la ley 20.488 que regula las incumbencias de las profesiones
de Ciencias Economicas.

La gran mayoria de las incumbencias de los Licenciados en Economia, segun el articulo
11 de la Ley 20.488, son claras y estan completamente alineadas con el trabajo que se
realiza en Precios de Transferencia. En cambio, las incumbencias de los contadores
publicos expuestos en el articulo 13 de esa misma ley no lo estan.

La formacion académica de los Licenciados en Economia, centrada en pensar
criticamente los problemas del valor y la distribucién, los mercados, la teoria de los
precios y su determinacién es clave para entender y explicar las razones para afirmar la
inconstitucionalidad del articulo 6 de la Resolucion General 1122/01.

Si bien desde la Comisién de Actuacion Profesional de los Licenciados en Economia ya
se han hecho diversos pedidos de modificacion del articulo vigente, ain no se han
conseguido resultados favorables.

Es de fundamental importancia para la profesion que se modifique el articulo 6° de la RG
1122/01 para incorporar a los Licenciados en Economia como aptos para la firma de los
Informes de Precios de Transferencia.
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